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Рис. 1 – Демонстрация методики Brand Mapping на материале собранных оценок по демонстрационному проекту «Женский автомобиль».

С использованием сервиса «Интернет-шкалирование» (входящего в список услуг системы «Личный кабинет маркетолога») возможен сбор оценок для построения известной Brand Map – «карты бренда» (рис. 1). "Личный кабинет" - это специализированный раздел на сайте www.ht.ru, включающий набор персонифицированных и конфиденциальных функций, доступ к которым пользователь получает при вводе своего логина и пароля.  


Под шкалированием в данном случае понимаются оценки образцов рекламной продукции, различных марок товаров с помощью набора критериев.

Оценки дают респонденты (отвечающие) прямо на своих компьютеризированных рабочих местах. Респондентов к шкалированию  привлекает Владелец кабинета, который создает (уточняет, редактирует) методику в своем "Личном кабинете". Владелец кабинета - это ответственный пользователь, который представляет корпоративного клиента (организацию-заказчика) и заключают (от лица заказчика) абонентский договор.

По Вашему заказу построение карты может осуществляться автоматически – при выборе интересующих Вас шкал (критерии оценки бренда), система может наглядно продемонстрировать пространство потребительских предпочтений.

Минимальный взнос - 80 евро. Месячный лимит по трафику - до 10000 (десять тысяч) единичных ответов. Ненулевой остаток взноса переносится на следующий месяц в течение 6 месяцев. При превышении в течение месяца  лимита вводится доплата за трафик по тарифу: 0,1 у.е. (десять центов) за единичный ответ. Детали взаимных расчетов в случае оказания HR-Лабораторией особых услуг по составлению плана шкалирования или по обработке результатов шкалирования определяются в ходе переговоров.
С вопросами обращаться по адресу - support@ht.ru 
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Лист1

				Peugeot 206		Hyundai Getz		Citroen C-3		Skoda Fabia		Nissan Micra		Mitsubishi Colt		Ford Fiesta		Daewoo Matiz
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